Checkliste fiir die Arbeit mit einem Makler beim Kauf von reRee T
Immobilien auf Mallorca

Woher wissen Sie, ob |hr Makler das Richtige tut? Einige Aspekte der Arbeit eines Maklers sind
nicht immer offensichtlich. Uberpriifen Sie Ihren Makler anhand dieser Checkliste, um Fehler beim
Kauf einer Immobilie auf Mallorca zu vermeiden

[ ] Bewerten Sie die Geschwindigkeit der Reaktion auf lhre Anfrage

Eine Agentur, die ihre Kunden respektiert, wird Sie in kiirzester Zeit kontaktieren. Schnelles Feedback
spricht fiir eine gute Organisation der Prozesse des Unternehmens. Wenn Sie in 2 oder mehr Tagen
(auBer am Wochenende) kontaktiert werden, ist es wahrscheinlich, dass die Arbeit mit einer solchen
Agentur in Zukunft nicht ordnungsgemal organisiert wird.

[ ] Bewerten Sie das erste Gesprich

Beim ersten Gesprach mit Ihnen wird lhnen ein professioneller Immobilienmakler auf Mallorca nichts
verkaufen. Er wird Sie kennenlernen, ein Telefoninterview durchfiihren, um den Kern Ihres Problems zu
verstehen, und einen Termin vereinbaren, zum Beispiel in einem von lhnen ausgewahlten Objekt oder
im Biiro des Unternehmens.

Wichtig: Seien Sie nicht erschrocken, wenn ein Agent Sie auffordert, Ihre Kontaktdaten anzugeben.
Dies ist notwendig, um Sie als potenziellen Kaufer beim Eigentimer der Immobilie zu registrieren. Der
Agent kann Sie auch bitten, ein Dokument zu unterschreiben, das als «Besuchsblatt» bezeichnet wird.
Es enthalt lhre Daten, das Datum und den Ort des Besuchs. Dabei garantiert die Agentur die
Vertraulichkeit |hrer Daten. Da es auf Mallorca sehr viele Immobilien gibt, erfasst das Biiro so die
Tatsache, dass Sie diese Immobilie besuchen.

[ ] Personliches Treffen mit einem Makler

Bei einem personlichen Treffen wird ein guter Agent lhre Situation genauer untersuchen, um zu
verstehen, welches Objekt fiir Sie am besten geeignet ist.

[ ] Bewerten Sie die Angebote des Maklers

Der Agent macht die Auswahl von Objekten. Ein Profi wird lhnen nicht mehr als 3 bis 5 auf einmal
Immobilienoptionen senden.

[ ] Sie haben vollstandige Informationen iiber die Inmobilie erhalten

Sie haben ein Objekt ausgewahlt, das Ihnen vollig passt. Fordern Sie die Dokumente vom Agenten an.

[ ] Die Agentur ist bereit, mit der Bewertung des Zustandes des Objekts zu helfen (Kontakte
von Spezialisten bereitzustellen)

Falls erforderlich, wird der Agent Ihnen die Kontakte von Architekten und Ingenieuren zur Verfiigung
stellen, um die Frage des Wiederaufbaus und anderer Immobilienanderungen zu untersuchen.
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[ ] Hilfe bei der Kommunikation mit der Bank

Eine erfahrene Immobilienagentur hat Kontakte zu mehreren Partnerbanken. Wenn Sie eine Hypothek
bendtigen, bitten Sie einen Agenten, Sie an die besten Spezialisten der Bank zu verweisen.

[ ] Vorbereitung von Dokumenten und Rechnungen fiir eine Transaktion

Ein erfahrener Agent wird im Voraus sicherstellen, dass Sie NIE und ein Konto bei einer spanischen
Bank haben, um die Transaktion zu tatigen.

[ ]Der Makler verteidigt (schiitzt) lhre finanziellen Interessen

Sie haben sich fiir eine Immobilie entschieden, die Sie kaufen mochten, aber der Preis hat Ilhnen nicht
gut gefallen. Fragen Sie, welche Mdoglichkeiten lhr Agent bieten kann, um ihn zu reduzieren? Ein
erfahrener Makler sollte Sie fragen, ob Sie ein offizielles Angebot machen oder ob es ein einfaches
Interesse ist? Wenn Sie ein offizielles Angebot machen, wird der Makler versuchen, giinstige
Bedingungen flir Sie zu vereinbaren. In diesem Fall beinhaltet das offizielle Angebot einen
nachfolgenden Kauf, wenn die Bedingungen bestatigt sind. Das offizielle Angebot wird dem Verkaufer
schriftlich mit der Unterschrift des Kaufers Gbermittelt.

[_] Der Makler ist aufmerksam auf Details in den Dokumenten

Wenn die Bedingungen vereinbart sind, erstellt der Agent einen Vorvertrag oder einen «Optionsvertrag».
Es werden alle Artikel, die den Kaufer und den Verkaufer interessieren, Informationen lber die
Provisionsagenturen sowie die Fristen und Zahlungsmethoden eingegeben.

[_] Der Makler handelt im Rahmen des Gesetzes und der Vorschriften

Nach der Unterzeichnung des Vorvertrags miissen Sie als Kaufer der Immobilie 10% der Kaution
bezahlen. Eine professionelle Agentur wird Sie niemals auffordern, eine Anzahlung auf Ihr
Unternehmenskonto oder lhr personliches Konto einzahlen zu lassen. Dieser Betrag wird auf das Konto
des Notars uberwiesen, wo die Unterzeichnung des Kaufvertrags erfolgen wird.

[ ] Der Makler unterhilt Kontakt mit lhnen

Nach der Unterzeichnung des Vorvertrags und der Uberweisung von 10% der Kaution haben Sie
maximal 3 Monate Zeit, sich auf die Transaktion vorzubereiten. Diese Frist kann kirzer sein, wenn
beide Parteien bereit sind, den Deal friiher zu machen. Wahrend der gesamten Laufzeit wird ein guter
Agent mit lhnen in Kontakt bleiben, damit Sie nicht das Gefiihl haben, dass Sie nach Zahlung von 10%
Kaution verlassen wurden.
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(] Der Makler iiberwacht den Zeitpunkt der Transaktion und die Bereitschaft der
Dokumente

Ein paar Tage vor dem Datum der notariellen Unterschrift muss der Agent Sie kontaktieren und den
Termin bestatigen. In diesem Fall wird ein guter Makler noch einmal nach allen Dokumenten fragen, die
Sie in Ihren Handen haben sollten, und Ihnen sagen, welche Bankschecks und welche Betrage Sie laut
Vertrag fir die Transaktion mitbringen sollten.

[ ] Der Makler wird IThnen auch nach dem Ende der Transaktion helfen

Nach der Unterzeichnung des Kaufvertrags beim Notar wird Ihnen lhr Immobilienmakler auf Mallorca
zu lhrem Kauf gratulieren und mit Ihnen im Kontakt bleiben, falls Sie Fragen haben oder eine Beratung
in Haushaltsfragen im Zusammenhang mit der neuen Immobilie bendtigen.

Tipp

Haben Sie keine Angst, die Fragen eines Immobilienmaklers zu beantworten. Die meisten Fragen sind
ein jahrelanger Prozess, der es ihm ermdglicht, Ihre nicht offensichtlichen Bedirfnisse genauer zu
identifizieren. Mallorca ist ein Luxusresort. Der durchschnittliche Kaufscheck einer Immobilie betragt
800.000 Euro. Ein erfahrener Makler auf Mallorca verkauft Immobilien sowohl fiir 3.000.000 als auch
fir 10.000.000 Euro, so dass der Agent Erfahrung im Umgang mit wohlhabenden Menschen in ganz
unterschiedlichen Berufen hat.
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Immobilienmakler auf Mallorca - was ist wichtig zu wissen

Welche Immobilienmakler existieren auf Mallorca? Wie viel verdienen sie? Ist
es billiger, iiber einen Makler oder selbst zu kaufen? Was sollte ein guter
Makler tun und wie erkennt man einen Betriiger?
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